
 

 

Skabelon til virksomhedsbeskrivelse: 
 
En virksomhedsbeskrivelse kan normalvis anvendes som salgsværktøj overfor en potentiel køber. 
Virksomhedsbeskrivelsen bør indeholde tilstrækkelig med data om virksomheden, således at en kø-
ber og købers rådgivere kan danne sig et overblik over virksomheden.  
 
En virksomhedsbeskrivelse kan udarbejdes på mange forskellige måder. Denne skabelon er et ek-
sempel på de emner som en virksomhedsbeskrivelse kan indeholde.  
 
 
 
1. Indledning: 
 
 
Virksomhedsdata: 
 
Baggrund for salg af virksomheden: 
 
Hvad er til salg: Selskab f.eks. ApS eller aktiver: 
 
Virksomhedens historie: 
 
Virksomhedens idegrundlag: 
 
Virksomhedens forretningsområder: 
 
Mulige investor/køberprofiler: 
 
 
 
2.Virksomhedens organisation: 
 
Ledelse: 
 
Medarbejdere: 
 
Administration/produktion/salg: 
 
Netværk og nærmeste samarbejdspartnere: 
 
 
 
 
3. Virksomhedens produkter og ydelser: 
 
Sortiment/produkter/ydelser: 
 
Udvikling af virksomhedens sortiment/produkter/ydelser: 
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4. Virksomhedens markedsforhold: 
 
Nuværende marked: 
 
Nuværende kundegrundlag: 
 
Konkurrencesituationen: 
 
Nuværende salg og markedsføring: 
 
Forventninger til fremtiden: 
 
 
5. Virksomhedens kerneydelse/produktion/salg: 
 
Produktion: 
 
Lager og lagersystem: 
 
Leverandørforhold: 
 
SWOT analyse: 
 
 
6. Lovgivning og kontrakter: 
 
Miljøforhold: 
 
Arbejdstilsyn: 
 
Forsikringer: 
 
Ansættelseskontrakter og overenskomster: 
 
Persondataforordningen 
 
IT kontrakter: 
 
Leje og leasingkontrakter: 
 
 
7. Beskrivelse af aktiver: 
 
Driftsmidler, inventar samt IT og IT-sikkerhed: 
 
Maskiner: 
 
Biler: 
 
Opfindelser/produkt rettigheder/agenturer: 
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Varelagre: 
 
Større igangværende ordre og/eller større fremtidige ordre: 
 
Evt. domicil/bygnings beskrivelse. Domicil/bygningsbeskrivelse kan beskrives for sig: 
 
 
8. Økonomi: 
 
Sidste 3 års driftsregnskab: 
 
Regnskabskommentarer: 
 
Evt. 3 års budgetter: 
 
Budgetkommentarer: 
 
Likviditetsbehov. 
 
Balance/aktiver/passiver: 
 
 
9. Virksomhedens fremtid: 
 
Vurdering af virksomheden. 
 
Pris på virksomheden. Evt. eksempler på modelberegning af prisen: 
 
Evt. tvister og due diligence: 
 
 
10. Sammenfatning: 
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